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Список сокращений

Аббревиатура Значение 

ГЗ Государственный заказчик (также известный как «закупающая 

организация») 

ЦОЗ Центральный орган по закупкам 

Электронные 

государственные 

закупки 

Электронные государственные закупки (термин «электронные 

государственные закупки» охватывает весь комплекс национальных 

мероприятий, связанных с электронными национальными 

государственными закупками, включая нормативно-правовую базу, 

организационные структуры и их потенциал, систему электронных 

закупок и др.) 

ЭО Экономический оператор (также известный как «поставщик») 

Электронные закупки Электронные закупки (термин «электронные закупки» охватывает 

практическую реализацию ИКТ-системы, обеспечивающей 

функционирование электронных государственных закупок) 

РС Рамочное соглашение 

ЭПЗ Эквивалент полной занятости 

МКТ  Международные конкурсные торги 

ИКТ Информационные и коммуникационные технологии 

ОМКТ  Ограниченные международные конкурсные торги 

ММСП Микро, малые и средние предприятия 

НКТ Национальные конкурсные торги 

СОКД Стандарт открытых контрактных данных 

МСП Малые и средние предприятия 

ССВ Совокупная стоимость владения 

ВБ Всемирный банк 



 

 

 ВВЕДЕНИЕ
 

В области закупок Всемирный банк разработал ряд показателей, которые можно использовать для контроля 

за осуществлением электронных государственных закупок. Эти показатели сгруппированы по следующим 

стратегическим направлениям: 

» Внедрение электронных государственных закупок 

» Результативность электронных государственных закупок 

» Использование электронных государственных закупок в рамках проектов, финансируемых 

Всемирным банком 

Настоящий документ описывает вышеупомянутые показатели Всемирного банка; каждый показатель 

определяет следующее: 

» область измерения 

» формула расчета его значения (если такой расчет возможен) 

» понимание того, что такое «хорошее» значение того или иного показателя 

И, наконец, приводятся перекрестные ссылки, указывающие на связь между стратегическими целями 

электронных государственных закупок и их показателями. 

 



 

 

 ПОКАЗАТЕЛИЗАКУПОКВСЕМИРНОГОБАНКА
 

Все алгоритмы относятся к данным, полученным из системы электронных закупок, за исключением случаев, специального оговоренных в колонке 

«Примечания». 

ПОКАЗАТЕЛИ ЗАКУПОК ВСЕМИРНОГО БАНКА 

Стратегическое 

направление 

Стратегическая 

цель 

Синтетический 

показатель 
Код Базовый алгоритм 

ВНЕДРЕНИЕ 

ЭЛЕКТРОННЫХ 

ГОСУДАРСТВЕННЫХ 

ЗАКУПОК 

 

[первое направление] 

Полное внедрение 

внедрение 

электронных 

государственных 

закупок (участие) 

Стоимость 

контрактов, 

прошедших через 

электронные 

государственные 

закупки (доля (%) 

всех 

государственных 

закупок) 

1.1.1.1 
Стоимость контрактов, присужденных компаниям, подававшим свои конкурсные предложения в электронном виде 

˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̜̖̐̏̅́̎̎ ̃ ̞̌̆̋̓̑̏̎̎̏̍ ̃̉̅̆

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
  x 100 

1.1.1.2 

Стоимость контрактов на поставку товаров, работ и услуг, присужденных компаниям, подававшим свои конкурсные предложения в электронном виде 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃ȟ̜̖̐̏̅́̎̎ ̃ ̞̌̆̋̓̑̏̎̎̏̍ ̃̉̅̆

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃
  x  100 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͤ  ͙͔͊ͦ͊͊ͤ͘͟ ͎ͯͫͯ͡ȟͨ ͦ͒͊ͤͤ·ͻ ͍ Ή͔ͭͪͦͤͤͦͣ͟͡ ͍͙͔͒  

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͤ  ͙͔͊ͦ͊͊ͤ͘͟ ͎ͯͫͯ͡ 
ρππ 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͦ͟ ͍ͤͭͪ͊ͭͦ͟ ͤ  ͍͊·͔͙͔ͨͦͤͤ͡ ͪ͊͋ͦͭȟͨ ͦ͒͊ͤͤ·ͻ ͍ Ή͔ͭͪͦͤͤͦͣ͟͡ ͍͙͔͒  

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͤ  ͍͊·͔͙͔ͨͦͤͤ͡ ͪ͊͋ͦͭ 
ρππ 

 

1.1.1.3 

Стоимость контрактов, присужденных центральным органом по закупкам (ЦОЗ) или системой централизованных закупок 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̗̝̜̆̎̓̑́̌̎̍ ̏̑̄́̎̏̍ ̐  ̏̈́̋̔̐̋́̍ x ˛  ̝̉̌ ̉̒̉̒̓̆̍̏̊ ̗̜̖̆̎̓̑́̌̉̈̏̃́̎̎ ̈́̋̔̐̏̋

Общая стоимость контрактов
ρππ 

 



 

 

Стоимость 

контрактов, 

прошедших через 

электронные 

государственные 

закупки (доля (%) 

от общего 

количества 

контрактов) 

1.1.2.1 

Количество контрактов, присужденных компаниям, подававшим свои конкурсные предложения в электронном виде 

 
˴͙ͦ͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͦ͒͊ͤͤ·ͻ ͍ Ή͔ͭͪͦͤͤͦͣ͟͡ ͍͙͔͒   

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 

 

1.1.2.2 

Количество контрактов на поставку товаров, работ и услуг, присужденных компаниям, подававшим свои конкурсные предложения в электронном 

виде 

 
ʂʦʣʠʯʝʩʪʚʦ ʢʦʥʪʨʘʢʪʦʚ ʥʘ ʧʦʩʪʘʚʢʫ ʪʦʚʘʨʦʚȟʧʦʜʘʥʥʳʭ ʚ ɻʣʝʢʪʨʦʥʥʦʤ ʚʠʜʝ  

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃
ρππ 

 

ʂʦʣʠʯʝʩʪʚʦ ʢʦʥʪʨʘʢʪʦʚ ʥʘ ʦʢʘʟʘʥʠʝ ʫʩʣʫʛȟʧʦʜʘʥʥʳʭ ʚ ɻʣʝʢʪʨʦʥʥʦʤ ʚʠʜʝ  

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄
ρππ 

 
ʂʦʣʠʯʝʩʪʚʦ ʢʦʥʪʨʘʢʪʦʚ ʥʘ ʚʳʧʦʣʥʝʥʠʝ ʨʘʙʦʪȟʧʦʜʘʥʥʳʭ ʚ ɻʣʝʢʪʨʦʥʥʦʤ ʚʠʜʝ  

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓
ρππ 

 

 

1.1.2.3 

Количество контрактов, присужденных в рамках централизованного процесса закупок, и количество контрактов, присужденных в рамках 

нецентрализованного процесса закупок 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̗̝̜̆̎̓̑́̌̎̍ ̏̑̄́̎̏̍ ̐  ̏̈́̋̔̐̋́̍ x ˛  ̝̉̌ ̉̒̉̒̓̆̍̏̊ ̗̜̖̆̎̓̑́̌̉̈̏̃́̎̎ ̈́̋̔̐̏̋

Количество и стоимость контрактов
ρππ 

 

Расширение 

участия малых и 

средних 

предприятий 

Стоимость и 

количество 

контрактов, 

заключенных с 

1.2.1.1 

Количество и стоимость контрактов, присужденных крупным компаниям 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ͪͯͨͤ͟·ͣ ͙ͦͣͨ͊ͤ͟Ύͣ  

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 



 

 

(МСП) в 

электронных 

государственных 

закупках 

МСП, в качестве 

договаривающихся 

сторон или 

призеров конкурса 

(доля (%) от 

общего объема 

государственных 

закупок) 

 
˴͙ͦ͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟ͙͔ͨͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ͪͯͨͤ͟·ͣ ͙ͦͣͨ͊ͤ͟Ύͣ  

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 

1.2.1.2 

Количество и стоимость контрактов, присужденных МСП 

 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ˸˿ ˽ 

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 
˴͙ͦ͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ˸˿ ˽ 

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 

1.2.1.3 

Количество и стоимость контрактов, присужденных крупным иностранным компаниям 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ͪͯͨͤ͟·ͣ ͙ͤͦͫͭͪ͊ͤͤ·ͣ ͙ͦͣͨ͊ͤ͟Ύͣ

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 
˴͙ͦ͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ͪͯͨͤ͟·ͣ ͙ͤͦͫͭͪ͊ͤͤ·ͣ ͙ͦͣͨ͊ͤ͟Ύͣ

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 

 

1.2.1.4 

Количество и стоимость контрактов, присужденных иностранным МСП 

 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ͙ͤͦͫͭͪ͊ͤͤ·ͣ ˸˿ ˽ 

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
ρππ 

 
˴͙ͦ͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ͙ͤͦͫͭͪ͊ͤͤ·ͣ ˸˿ ˽ 

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 

 

1.2.1.5 

Количество и стоимость рамочных соглашений (РС), присужденных МСП 

 

 
˿͙ͭͦͣͦͫͭΈ ͪ͊ͣͦ;ͤ·ͻ ͎ͫͦ͊͡΄͔͙͚ͤȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ˸˿ ˽ 

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͪ͊ͣͦ;ͤ·ͻ ͎ͫͦ͊͡΄͔͙͚ͤ
ρππ 

 
˴͙ͦ͡;͔͍ͫͭͦ ͪ͊ͣͦ;ͤ·ͻ ͎ͫͦ͊͡΄͔͙͚ͤȟͨ ͙͔ͪͫͯ͗͒ͤͤ·ͻ ˸˿ ˽ 

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͪ͊ͣͦ;ͤ·ͻ ͎ͫͦ͊͡΄͔͙͚ͤ
ρππ 

 

ИЗМЕРЕНИЕ 

ПРОИЗВОДИТЕЛЬНОСТИ 
2.1.1.1 Показатель колебания средней цены 

 



 

 

СИСТЕМЫ 

ГОСУДАРСТВЕННЫХ 

ЗАКУПОК В ЦЕЛЯХ 

ПОВЫШЕНИЯ ЕЕ 

УСТОЙЧИВОСТИ 

 

[второе направление] 

Совершенствование 

управления 

государственными 

финансами 

(быть 

эффективным) 

Снижение / 

изменение цен 

Показатель 

сбережений 

В Ὑ ὖ

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̒ ̋̏̌̆̂́̎̉̆̍ ̗̆̎
 

 

где: 

R = цена покупателя (оценочная) 

P = стоимость присужденного контракта 

n = количество контрактов с колебанием цен 

2.1.1.2 

Показатель снижения средней цены 

 
В Ὑ ὖ

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̒  ̏̒̎̉̇̆̎̉̆̍ ̗̜̆̎
 ȟὛ π 

 

R = цена покупателя (оценочная) 

P = стоимость присужденного контракта 

n = количество контрактов со снижением цены 



 

 

2.1.1.3 

Сравнение с ценами контрактов, присужденных вне рамок ЭГЗ (пример для демонстрации) 

 
˞̠̠̑̆̅̎ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̏̃̆̅̆̎̎ ̃ ̒̉̒̓̆̍̆ ˪ː˔

˞̠̠̑̆̅̎ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 

 

2.1.1.4 

Средний объем экономии (%), достигнутый в результате применения открытых процедур закупок 

 
В˛̛̂̆̍ ̞̜̖̒̋̏̎̏̍̌̆̎̎ ̒̑̆̅̒̓̃ Ὓ ̃ ̗̖̐̑̏̆̅̔̑́ ̜̜̖̏̓̋̑̓ ̈́̋̔̐̏̋

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̜̖̏̓̋̑̓ ̗̐̑̏̆̅̔̑
  ρππ 

 
 

2.1.1.5 

Средний объем экономии (%), достигнутый в ходе проведения электронных аукционов 

 
В˪̠̋̏̎̏̍̉ ̒̑̆̅̒̓̃ȟ̠̅̏̒̓̉̄́̆̍́ ̐̏̒̑̆̅̒̓̃̏̍ ̞̜̖̌̆̋̓̑̏̎̎ ̗́̔̋̉̏̎̏̃  

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̞̜̖̌̆̋̓̑̏̎̎ ̗́̔̋̉̏̎̏̃  
  ρππ  

 
 

2.1.1.6 

Средний объем экономии (%), достигнутый в ходе заключения рамочных соглашений (РС) 

 
˛̠̂́̚ ̞̠̋̏̎̏̍̉ ̒̑̆̅̒̓̃ ̠̂̌́̄̏̅́̑ ̟̘̟̈́̋̌̆̎̉ ̘̜̖̑́̍̏̎ ̙̒̏̄̌́̆̎̉̊

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̘̜̖̑́̍̏̎ ̙̒̏̄̌́̆̎̉̊
 ρππ 

 

2.1.1.7 

Средний размер снижения цены (%), достигнутый в ходе  заключения рамочных соглашений (РС) 

 
В˞̎̉̇̆̎̉̆ ̗̆ ̎̎  ́̒ ̓́̅̉̉ ̟̘̠̈́̋̌̆̎̉ ̘̜̖̑́̍̏̎ ̙̒̏̄̌́̆̎̉̊

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̘̜̖̑́̍̏̎ ̙̒̏̄̌́̆̎̉̊
 ρππ  

 



 

 

2.1.1.8 

Доля контрактов (%), заключенных по принципу выбора минимальной цены 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̈ ̟̘̜̖́̋̌̆̎̎ ̐  ̗̏̐̑̉̎̉̐̔ ̜̃̂̏̑́ ̝̍̉̎̉̍́̌̎̏̊ ̗̜̆̎

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ 
 ρππ  

 

2.1.1.9 

Доля контрактов (%), заключенных по принципу выбора наиболее экономически выгодного конкурсного предложения 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̈ ̟̘̜̖́̋̌̆̎̎ ̐  ̗̏̐̑̉̎̉̐̔ ̜̃̂̏̑́ ̎́̉̂̏̌̆̆ ̞̘̋̏̎̏̍̉̆̒̋̉ ̜̃̄̏̅̎̏̄̏ ̋̏̎̋̔̑̒̎̏̄̏ ̠̐̑̆̅̌̏̇̆̎̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ 
 ρππ 



 

 

Повышение 

эффективности 

процессов закупки 

(проявлять 

мудрость = be 

smart) 

 

 

Показатель 

повышения 

эффективности ГЗ 

2.2.1.1 

Средняя продолжительность этапа до присуждения контракта (с момента публикации уведомления о контракте до момента публикации уведомления 

о присуждении контракта) 

 

В˜̝̝̑̏̅̏̌̇̉̓̆̌̎̏̒̓ ̞̓́̐́ ̅  ̠̏̐̑̉̒̔̇̅̆̎̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 

 

2.2.1.2 

Средняя продолжительность процедур централизованных закупок 

 
В˜̝̝̑̏̅̏̌̇̉̓̆̌̎̏̒̓ ̗̐̑̏̆̅̔̑ ̗̜̖̆̎̓̑́̌̉̈̏̃́̎̎ ̈́̋̔̐̏̋

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̗̜̖̆̎̓̑́̌̉̈̏̃́̎̎ ̗̐̑̏̆̅̔̑
 

 

2.2.1.3 Количество человеко-дней (эквивалент полной занятости (ЭПЗ)) по типам применяемых процедур 

2.2.1.4 Административные расходы, понесенные в зависимости от типа процедуры 

Показатель 

повышения 

эффективности ЭО 

2.2.2.1 

Средняя продолжительность подготовки конкурсных предложений 

 
В˜̝̝̑̏̅̏̌̇̉̓̆̌̎̏̒̓ ̐̏̅̄̏̓̏̃̋̉ ̜̖̋̏̎̋̔̑̒̎ ̐̑̆̅̌̏̇̆̎̉̊

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̘̔́̒̓̎̉̋̏̃ ̓̏̑̄̏̃
 

 

2.2.2.2 

Средняя стоимость процедуры 

 
В˞̠̠̑̆̅̎ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̗̜̐̑̏̆̅̔̑

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̗̐̑̏̆̅̔̑
 

 

2.2.2.3 Требуемый тип электронной проверки подлинности 

2.2.2.4 Общая стоимость участия в процедурах государственных закупок (в зависимости от типа контракта) 



 

 

Конкурс 

2.2.3.1 

Среднее количество участников торгов по типам контрактов (контракты на поставку товаров, работ, услуг) 

 
В˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̐̑̆̓̆̎̅̆̎̓̏̃ ̎  ̟̘́̈́̋̌̆̎̉̆ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̠̘̐̏̅̑̅̉̋̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃
 

 
В˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̐̑̆̓̆̎̅̆̎̓̏̃ ̎  ̟̘́̈́̋̌̆̎̉̆ ̋̏̎̓̑́̋̓́ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄
 

 
В˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̐ ̑̆̓̆̎̅̆̎̓̏̃ ̎  ̟̘́̈́̋̌̆̎̉̆ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̠̘̐̏̅̑̅̉̋̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓
 

 

 

2.2.3.2 

Доля контрактов (%), присужденных напрямую, а также общее количество и стоимость заключенных государственных контрактов 

 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̠̟̎́̐̑̍̔

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̠̟̎́̐̑̍̔

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 

2.2.3.3 

Доля контрактов (%), присужденных МСП, с разбивкой по количеству и стоимости 

 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̇˞˜

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̇˞˜

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 

2.2.3.4 

Доля контрактов (%), разделенных на лоты, с разбивкой по количеству и стоимости 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̑ ̜̖́̈̂̉̓ ̎  ̜́̌̏̓

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̑ ̜̖́̈̂̉̓ ̎  ̜́̌̏̓

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 

2.2.3.5 
Доля контрактов (%), разбитых на лоты по географической принадлежности 

 



 

 

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̑ ̜̖́̈̂̉̓ ̎  ́̌̏̓ ̜̐  ̘̏̄̆̏̄̑́̉̆̒̋̏̊̕ ̐̑̉̎́̅̌̆̇̎̏̒̓̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 

2.2.3.6 

Доля контрактов (%), разбитых на лоты по количественной принадлежности 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̑ ̜̖́̈̂̉̓ ̎  ́̌̏̓ ̜̐  ̘̏̋̏̌̉̆̒̓̃̆̎̎̏̊ ̐̑̉̎́̅̌̆̇̎̏̒̓̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 

2.2.3.7 

Доля субконтрактов (%) с разбивкой на типы контрактов по их количеству и стоимости 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̠̘̒̔̂̐̏̅̑̅̉̋̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̓̏̃́̑̏̃ȟ̐ ̠̜̖̏̒̓́̃̌̆̍ ̠̘̒̔̂̐̏̅̑̅̉̋́̍̉

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃
 ρππ 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̠̘̒̔̂̐̏̅̑̅̉̋̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃ ̏̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̒̔̂̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄
 ρππ 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̠̘̒̔̂̐̏̅̑̅̉̋̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̑́̂̏̓ȟ̃ ̜̠̜̐̏̌̎̆̍ ̖̠̘̒̔̂̐̏̅̑̅̉̋́̍̉

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓
 ρππ 

 

2.2.3.8 

Доля контрактов (%), присужденных консорциумам (группам компаний), с разбивкой по количеству и стоимости 

 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̗̋̏̎̒̏̑̉̔̍́̍ ̄ ̑̔̐̐́̍ ̋̏̍̐́̎̉̊

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̗̋̏̎̒̏̑̉̔̍́̍ ̄ ̑̔̐̐́̍ ̋̏̍̐́̎̉̊

˛̠̂́̚ ̝̒̓̏̉̍̏̒̓ ̜̖̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 ρππ 

 

2.2.3.9 

Среднее соотношение между необходимыми экономическими и финансовыми показателями (например, годовой оборот, чистая прибыль и др.) И 

оценочная стоимость контракта 

 



 

 

В
˟̠̑̆̂̏̃́̎̉ȟ̋ ̟̠́̒́̉̆̒̚ ̉̎́̎̒̏̃̏̄̏̕ ̗̐̏̓̆̎̉́̌́

˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃
 

2.2.3.10 

Доля конкурсных предложений, имеющий неестественно низкие цены 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̋̏̎̋̔̑̒̎ ̐̑̆̅̌̏̇̆̎̉̊ ̒ ̝́̎̏̑̍́̌̎̏ ̈́̎̉̇̆̎̎̏̊ ̗̆̎̏̊

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̘̔́̒̓̎̉̋̏̃ ̜̖̋̏̎̋̔̑̒̎ ̓̏̑̄̏̃
 ρππ 

Совершенствование 

экологически 

ответственных 

закупок (носить 

стратегический 

характер) 

 

Доля (%) 

экологически 

ответственных 

контрактов (доля 

(%) всех 

государственных 

закупок) 

2.3.1.1 

Стоимость и количество контрактов, процедура рассмотрения которых учитывала отбор по принципу решения экологических проблем или когда 

оценивалось соответствие таким характеристикам, как технические спецификации (не предмет конкуренции / оценки) 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̉ ̟̖̍̆̉̚ ̖̘̓̆̎̉̆̒̋̉̆ ̗̗̒̐̆̉̉̋́̉̉̕ ̐  ̖̏̏̑́̎̆ ̟̏̋̑̔̇́̆̊̚ ̜̒̑̆̅

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̉ ̟̖̍̆̉̚ ̖̘̓̆̎̉̆̒̋̉̆ ̗̗̒̐̆̉̉̋́̉̉̕ ̐  ̖̏̏̑́̎̆ ̟̏̋̑̔̇́̆̊̚ ̜̒̑̆̅

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

 

2.3.1.2 

Стоимость и количество контрактов, процедура рассмотрения которых учитывала отбор по принципу решения экологических проблем или когда 

критерием присуждения контракта наличие соответствующих экологических положений 

 

 



 

 

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̏ ̜̖̓̏̂̑́̎̎ ̒ ̘̔̆̓̏̍ ̟̠̉̍̆̆̊̒̚ ̞̘̋̏̌̏̄̉̆̒̋̏̊ ̠̟̒̏̒̓́̃̌̆̊̚ ̉̌ ̉̐̑ ̉̔̅̏̃̌̆̓̃̏̑̆̎̉̉ ̓́̋̏̄̏ ̠̋̑̉̓̆̑̉ ̠̐̑̉̒̔̇̅̆̎̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̏ ̜̖̓̏̂̑́̎̎ ̒ ̘̔̆̓̏̍ ̟̠̉̍̆̆̊̒̚ ̞̘̋̏̌̏̄̉̆̒̋̏̊ ̠̟̒̏̒̓́̃̌̆̊̚ ̉̌ ̉̐̑ ̉̔̅̏̃̌̆̓̃̏̑̆̎̉̉ ̓́̋̏̄̏ ̠̋̑̉̓̆̑̉ ̠̐̑̉̒̔̇̅̆̎̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

 

2.3.1.3 

Стоимость и количество контрактов, присужденных по результатам оценки такого критерия присуждения контракта, как стоимость жизненного цикла 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̒ ̘̔̆̓̏̍ ̠̋̑̉̓̆̑̉ ̒̓̏̉̍̏̒̓̉ ̇̉̈̎̆̎̎̏̄̏ ̗̉̋̌́

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐ ̜̖̑̉̒̔̇̅̆̎̎ ̒ ̘̔̆̓̏̍ ̠̋̑̉̓̆̑̉ ̒̓̏̉̍̏̒̓̉ ̇̉̈̎̆̎̎̏̄̏ ̗̉̋̌́

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

Совершенствование 

социально 

ответственных 

закупок (носить 

стратегический 

характер) 

 

Доля (%) 

социально 

ответственных 

контрактов (доля 

(%) всех 

государственных 

закупок) 

2.4.1.1 

Стоимость и количество контрактов, процедура рассмотрения которых учитывала отбор по принципу решения социальных проблем или когда 

оценивалось соответствие таким характеристикам, как технические спецификации («должно быть», а не предмет конкуренции / оценки) 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̉ ̟̖̍̆̉̚ ̗̝̟̒̏̉́̌̎̔ ̠̟̟̒̏̒̓́̃̌̔̚

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̉ ̟̖̍̆̉̚ ̗̝̟̒̏̉́̌̎̔ ̠̟̟̒̏̒̓́̃̌̔̚

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

 

2.4.1.2 

Стоимость и количество контрактов, процедура рассмотрения которых учитывала отбор по принципу решения социальных проблем или когда 

критерием присуждения контракта было значение «подлежит оценке / выставлению баллов» 

 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̏ ̜̖̓̏̂̑́̎̎ ̒ ̘̔̆̓̏̍ ̟̠̉̍̆̆̊̒̚ ̗̝̒̏̉́̌̎̏̊ ̠̟̒̏̒̓́̃̌̆̊̚ ̉̌ ̉̐̑ ̉̔̅̏̃̌̆̓̃̏̑̆̎̉̉ ̓́̋̏̄̏ ̠̋̑̉̓̆̑̉ ̠̐̑̉̒̔̇̅̆̎̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 



 

 

˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̏ ̜̖̓̏̂̑́̎̎ ̒ ̘̔̆̓̏̍ ̟̠̉̍̆̆̊̒̚ ̗̝̒̏̉́̌̎̏̊ ̠̟̒̏̒̓́̃̌̆̊̚ ̉̌ ̉̐̑ ̉̅̔ ̏̃̌̆̓̃̏̑̆̎̉̉ ̓́̋̏̄̏ ̠̋̑̉̓̆̑̉ ̠̐̑̉̒̔̇̅̆̎̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

 

Справедливое и 

равное обращение 

(справедливость) 

 

Показатель 

наличия судебных 

разбирательств 

2.5.1.1 

% контрактов, подлежащих пересмотру в досудебном порядке 

 
˜̆̑̆̒̍̏̓̑ ̃ ̅̏̒̔̅̆̂̎̏̍ ̠̐̏̑̅̋̆

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ 
 ρππ 

 

2.5.1.2 
% контрактов, подлежащих обжалованию в суде 

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̒̔̅̆̂̎ ̉̒̋̏̃

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ 
 × 100 

2.5.1.3 Количество исков в год 

2.5.1.4 

Средняя стоимость контрактов, по которым возникают споры 

 
В˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐  ̜̏̋̏̓̏̑̍ ̟̃̏̈̎̉̋́̓ ̜̒̐̏̑

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̐  ̜̏̋̏̓̏̑̍ ̟̃̏̈̎̉̋́̓ ̜̒̐̏̑
 

2.5.1.5 

Средняя продолжительность процедур рассмотрения 

 
В˜̝̝̑̏̅̏̌̇̉̓̆̌̎̏̒̓ ̗̐̑̏̆̅̔̑ ̠̑́̒̒̍̏̓̑̆̎̉

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̗̐̑̏̆̅̔̑ ̠̑́̒̒̍̏̓̑̆̎̉
 

 

2.5.1.6 

Средняя продолжительность процедур обжалования 

 
В˜̝̝̑̏̅̏̌̇̉̓̆̌̎̏̒̓ ̗̜̐̑̏̆̅̔̑ ̠̑́̒̒̍̏̓̑̆̎̉ ̉̒̋̏̃

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̗̐̑̏̆̅̔̑ ̠̑́̒̒̍̏̓̑̆̎̉ ̉̒̋̏̃
 

 

2.5.1.7 

Пересмотр частоты присуждения контрактов по ГЗ/ЭО (% от общего числа) 

 
˜̜̆̑̆̒̍̏̓̑ȟ̃ ̜̜̉̄̑́̎̎̆ ̜̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎̍̉ ̘̈́̋́̈̉̋́̍̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̒̏̄̌́̒̏̃́̎̉̊ 
 ρππ 

 
˜̜̆̑̆̒̍̏̓̑ȟ̃ ̜̜̉̄̑́̎̎̆ ̞̘̋̏̎̏̍̉̆̒̋̉̍̉ ̏̐̆̑́̓̏̑́̍̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̒̏̄̌́̒̏̃́̎̉̊ 
 ρππ 

 

2.5.1.8 

Соотношение ГЗ/ЭО, выигравших при рассмотрении жалоб в суде (% от общего числа) 

 

 



 

 

˞̜̔̅̆̂̎̆ ̜̇́̌̏̂ȟ̃ ̜̜̉̄̑́̎̎̆ ̜̄̏̒̔̅́̑̒̓̃̆̎̎̍̉ ̘̈́̋́̈̉̋́̍̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̒̔̅̆̂̎ ̉̒̋̏̃ 
 ρππ 

 
˞̜̔̅̆̂̎̆ ̜̇́̌̏̂ȟ̃ ̜̜̉̄̑́̎̎̆ ̞̘̋̏̎̏̍̉̆̒̋̉̍̉ ̏̐̆̑́̓̏̑́̍̉

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̜̖̒̔̅̆̂̎ ̉̒̋̏̃ 
 ρππ 

 

Повышение 

прозрачности (быть 

открытым) 

 

Мониторинг и 

аудит 

2.6.1.1 

Стоимость и количество контрольных процедур ex ante (до вынесения решения о присуждении контракта) (доля (%) от общего числа) 

 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̝̜̖̋̏̎̓̑̏̌̎ ̗̐̑̏̆̅̔̑ Ὡὼ ὥὲὸὩ ̅  ̜̠̏̃̎̆̒̆̎̉ ̙̠̑̆̆̎̉ ̏ ̐̑ ̉̒̔̇̅̆̎̉̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̗̐̑̏̆̅̔̑ ̠̋̏̎̓̑̏̌ Ὡὼ ὥὲὸὩ ̅  ̜̠̏̃̎̆̒̆̎̉ ̙̠̑̆̆̎̉ ̏ ̐̑̉̒̔̇̅̆̎̉̉ ̋̏̎̓̑́̋̓́

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

 

 2.6.1.2 

Стоимость и количество проведенных аудитов на проверку соответствия 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ́̔̅̉̓̏̃ ̎  ́̐̑̏̃̆̑̋̔ ̠̒̏̏̓̃̆̓̒̓̃̉

˹͔ͦͣͪ͊ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟ ͨ  ͙ͦͻ ͙͙ͫͭͦͣͦͫͭ
 ρππ 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ́̔̅̉̓̏̃ ̎  ́̐̑̏̃̆̑̋̔ ̠̒̏̏̓̃̆̓̒̓̃̉

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 

 2.6.1.3 

Средняя продолжительность аудитов (в месяцах) 

 
В˜̝̝̑̏̅̏̌̇̉̓̆̌̎̏̒̓ ́̔̅̉̓̏̃

˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ́̔̅̉̓̏̃
 

 

 
Показатель 

прозрачности 2.6.2.1 

Количество и стоимость конкурсных торгов, опубликованных в сети Интернет (% от общего объема закупок) 

 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̓̆̎̅̆̑̏̃ȟ̏ ̜̖̐̔̂̌̉̋̏̃́̎̎ ̃ ̒̆̓̉ ̞̎̓̆̑̎̆̓

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̓̆̎̅̆̑̏̃ȟ̏ ̜̖̐̔̂̌̉̋̏̃́̎̎ ̃ ̒̆̓̉ ̞̎̓̆̑̎̆̓

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 



 

 

 

 2.6.2.2 Доступ общественности к информации на всех этапах проведения торгов  

 2.6.2.3 Качество информации по каждому типу контрактов и этапу процедуры, предлагаемой и используемой ЭО и ГЗ (ранжируется от 1 до 5) 

 Простота доступа 2.6.3.1 

% контрактов, зарезервированных для национальных участников конкурсных торгов 

 
˗̘̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̈ ̜̖́̑̆̈̆̑̃̉̑̏̃́̎̎ ̅̌ ̠̗̝̜̖̎́̉̏̎́̌̎ ̘̔́̒̓̎̉̋̏̃ ̜̖̋̏̎̋̔̑̒̎ ̓̏̑̄̏̃

˻͋΅͔͔ ͙ͦ͟͡;͔͍ͫͭͦ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

 
˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̈ ̜̖́̑̆̈̆̑̃̉̑̏̃́̎̎ ̅̌ ̠̗̝̜̖̎́̉̏̎́̌̎ ̘̔́̒̓̎̉̋̏̃ ̜̖̋̏̎̋̔̑̒̎ ̓̏̑̄̏̃

˻͋΅͊Ύ ͙ͫͭͦͣͦͫͭΈ ͍ͦͤͭͪ͊ͭͦ͟͟
 ρππ 

Барометр 

заинтересованных 

сторон 

(поведенческие 

показатели 

реформирования) 

(быть 

вовлеченным) 

 

 

 

 

Оценочный 

показатель со 

стороны спроса 

(ГЗ) 

2.7.1.1 Пять основных предполагаемых преимуществ ЭГЗ 

2.7.1.2 Пять основных предполагаемых барьеров на пути внедрения электронных государственных закупок 

Оценочный 

показатель со 

стороны 

предложения (ЭО) 

2.7.2.1 Пять основных предполагаемых преимуществ ЭГЗ 

2.7.2.2 Пять основных предполагаемых барьеров на пути внедрения электронных государственных закупок 

РАСШИРЕНИЕ 

ПРИМЕНЕНИЯ ЭГЗ В 

Расширение 

применения ЭГЗ 

Увеличение доли 

(%) контрактов, 

3.1.1.1 Общая стоимость контрактов, финансируемых Всемирным банком 

3.1.1.2 Общее количество контрактов, финансируемых Всемирным банком 



 

 

ПРОЕКТАХ, 

ФИНАНСИРУЕМЫХ 

ВСЕМИРНЫМ БАНКОМ 

 

[третье направление] 

группами по 

реализации 

проектов в 

проектах, 

финансируемых 

Всемирным банком 

финансируемых 

Всемирным 

банком, 

конкурсные 

предложения на 

которые 

направлялись в 

электронном виде, 

с разбивкой по 

стоимости и 

количеству. 

3.1.1.3 

Средняя стоимость контрактов, финансируемых Всемирным банком, с разбивкой по типам контрактов (контракты на закупку товаров, работ, услуг) 

 
В˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̐̏̒̓́̃̋̔ ̓̏̃́̑̏̃ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍
 

 
В˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ́̏̋́̈́̎̉̆ ̔̒̌̔̄ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍
 

 
В˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ ̎  ̜́̃̐̏̌̎̆̎̉̆ ̑́̂̏̓ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍
 

 

3.1.1.4 

Средняя стоимость контрактов, финансируемых Всемирным банком, с разбивкой по типам применяемых процедур (международные конкурсные 

торги / ограниченные международные конкурсные торги / национальные конкурсные торги / закупки в свободной торговле (шоппинг) / рамочные 

соглашения / прямое заключение контракта) 

 
В˞̝̓̏̉̍̏̒̓ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍

˛̂̆̆̚ ̘̋̏̌̉̆̒̓̃̏ ̋̏̎̓̑́̋̓̏̃ȟ̕ ̜̖̉̎́̎̒̉̑̔̆̍ ˏ̜̒̆̍̉̑̎̍ ̂́̎̋̏̍
 

 

 

́ˢx ˶ˮ ̇˽˻s ˴ˢ˭ ˢ́ ˩˶̎˭ˢ˴ ̂˽˻ ˴ˤ˿ ˩˸ˮ ˾˹˻ ˥˻ˣˢ˹ ˴ˢ



 

 

 СТРАТЕГИЧЕСКИЕ ЦЕЛИИПОКАЗАТЕЛИЗАКУПОЧНОЙ
ДЕЯТЕЛЬНОСТИ

 

Модуль подготовки электронных закупок содержит ряд стратегических целей реализации ЭГЗ. Эти 

стратегические цели могут быть сопоставлены с показателями закупок Всемирного банка, чтобы показать, 

какие показатели могут быть использованы для отражения каждой конкретной стратегической цели. 

 



 

 

 

  Стратегическая задача 
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1.1.1.1 

Стоимость контрактов, присужденных компаниям, 

подававшим свои конкурсные предложения в 

электронном виде 

  V  V 

1.1.1.2 

Стоимость контрактов на поставку товаров, работ и 

услуг, присужденных компаниям, подававшим свои 

конкурсные предложения в электронном виде 
  V  V 

1.1.1.3 

Стоимость контрактов, присужденных центральным 

органом по закупкам (ЦОЗ) или системой 

централизованных закупок 

  V   

1.1.2.1 

Количество контрактов, присужденных компаниям, 

подававшим свои конкурсные предложения в 

электронном виде 
  V  V 

1.1.2.2 

Количество контрактов на поставку товаров, работ и 

услуг, присужденных компаниям, подававшим свои 

конкурсные предложения в электронном виде 

  V  V 

1.1.2.3 

Количество контрактов, присужденных в рамках 

централизованного процесса закупок, и количество 

контрактов, присужденных в рамках 

нецентрализованного процесса закупок 

  V   

1.2.1.1 
Количество и стоимость контрактов, присужденных 

крупным компаниям 
  V V  

1.2.1.2 
Количество и стоимость контрактов, присужденных 

МСП 
  V V  

1.2.1.3 
Количество и стоимость контрактов, присужденных 

крупным иностранным компаниям 
  V V  

1.2.1.4 
Количество и стоимость контрактов, присужденных 

иностранным МСП 
  V V  

1.2.1.5 
Количество и стоимость рамочных соглашений (РС), 

присужденных МСП 
  V V  

2.1.1.1 Показатель колебания средней цены   V   

2.1.1.2 Показатель снижения средней цены   V   

2.1.1.3 
Сравнение с ценами контрактов, присужденных вне 

рамок ЭГЗ (пример для демонстрации) 
  V  V 

2.1.1.4 
Средний объем экономии (%), достигнутый в результате 

применения открытых процедур закупок 
  V  V 

2.1.1.5 
Средний объем экономии (%), достигнутый в ходе 

проведения электронных аукционов 
  V  V 

2.1.1.6 
Средний объем экономии (%), достигнутый в ходе 

заключения рамочных соглашений (РС) 
  V  V 

2.1.1.7 
Средний размер снижения цены (%), достигнутый в ходе  

заключения рамочных соглашений (РС) 
  V  V 

2.1.1.8 
Доля контрактов (%), заключенных по принципу выбора 

минимальной цены 
  V  V 



 

 

2.1.1.9 

Доля контрактов (%), заключенных по принципу выбора 

наиболее экономически выгодного конкурсного 

предложения 

  V  V 

2.2.1.1 

Средняя продолжительность этапа до присуждения 

контракта (с момента публикации уведомления о 

контракте до момента публикации уведомления о 

присуждении контракта) 

  V  V 

2.2.1.2 
Средняя продолжительность процедур 

централизованных закупок 
  V  V 

2.2.1.3 ЭПЗ по типам использовавшихся процедур V V    

2.2.1.4 
Административные расходы, понесенные в зависимости 

от типа процедуры 
V V    

2.2.2.1 
Средняя продолжительность подготовки конкурсных 

предложений 
V V    

2.2.2.2 Средняя стоимость процедуры V V    

2.2.2.3 Требуемый тип электронной проверки подлинности  V  V V 

2.2.2.4 

Общая стоимость участия в процедурах 

государственных закупок (в зависимости от типа 

контракта) 
 V    

2.2.3.1 

Среднее количество участников торгов по типам 

контрактов (контракты на поставку товаров, работ, 

услуг) 

  V  V 

2.2.3.2 

Доля контрактов (%), присужденных напрямую, а также 

общее количество и стоимость заключенных 

государственных контрактов 
V  V  V 

2.2.3.3 
Доля контрактов (%), присужденных МСП, с разбивкой 

по количеству и стоимости 
  V V V 

2.2.3.4 
Доля контрактов (%), разделенных на лоты, с разбивкой 

по количеству и стоимости 
  V   

2.2.3.5 
Доля контрактов (%), разбитых на лоты по 

географической принадлежности 
  V   

2.2.3.6 
Доля контрактов (%), разбитых на лоты по 

количественной принадлежности 
  V   

2.2.3.7 
Доля субконтрактов (%) с разбивкой на типы контрактов 

по их количеству и стоимости 
  V   

2.2.3.8 

Доля контрактов (%), присужденных консорциумам 

(группам компаний), с разбивкой на количество и 

стоимость 

  V   

2.2.3.9 

Среднее соотношение между необходимыми 

экономическими и финансовыми показателями 

(например, годовой оборот, чистая прибыль и др.) И 

оценочная стоимость контракта  

 V V   

2.2.3.10 
Доля конкурсных предложений, имеющий 

неестественно низкие цены 
  V   

2.3.1.1 

Стоимость и количество контрактов, процедура 

рассмотрения которых учитывала отбор по принципу 

решения экологических проблем или когда оценивалось 

соответствие таким характеристикам, как технические 

спецификации (не предмет конкуренции / оценки) 

V  V   



 

 

2.3.1.2 

Стоимость и количество контрактов, процедура 

рассмотрения которых учитывала отбор по принципу 

решения экологических проблем или когда критерием 

присуждения контракта наличие соответствующих 

экологических положений 

V  V   

2.3.1.3 

Стоимость и количество контрактов, присужденных по 

результатам оценки такого критерия присуждения 

контракта, как стоимость жизненного цикла 

V  V   

2.4.1.1 

Стоимость и количество контрактов, процедура 

рассмотрения которых учитывала отбор по принципу 

решения социальных проблем или когда оценивалось 

соответствие таким характеристикам, как технические 

спецификации («должно быть», а не предмет 

конкуренции / оценки) 

V  V   

2.4.1.2 

Стоимость и количество контрактов, процедура 

рассмотрения которых учитывала отбор по принципу 

решения социальных проблем или когда критерием 

присуждения контракта было значение «подлежит 

оценке / выставлению баллов» 

V  V   

2.5.1.1 
% контрактов, подлежащих пересмотру в досудебном 

порядке 
V     

2.5.1.2 % контрактов, подлежащих обжалованию в суде V     

2.5.1.3 Количество исков в год V     

2.5.1.4 
Средняя стоимость контрактов, по которым возникают 

споры 
V     

2.5.1.5 Средняя продолжительность процедур рассмотрения V     

2.5.1.6 Средняя продолжительность процедур обжалования V     

2.5.1.7 
Пересмотр частоты присуждения контрактов по ГЗ/ЭО 

(% от общего числа) 
V     

2.5.1.8 
Соотношение ГЗ/ЭО, выигравших при рассмотрении 

жалоб в суде (% от общего числа) 
V     

2.6.1.1 

Стоимость и количество контрольных процедур ex ante 

(до вынесения решения о присуждении контракта) (доля 

(%) от общего числа) 
V     

2.6.1.2 
Стоимость и количество проведенных аудитов на 

проверку соответствия 
V  V   

2.6.1.3 Средняя продолжительность аудитов (в месяцах) V  V   

2.6.2.1 

Количество и стоимость конкурсных торгов, 

опубликованных в сети Интернет (% от общего объема 

закупок) 

V  V V  

2.6.2.2 
Доступ общественности к информации на всех этапах 

проведения торгов  
V  V V  

2.6.2.3 

Качество информации по каждому типу контрактов и 

этапу процедуры, предлагаемой и используемой ЭО и ГЗ 

(ранжируется от 1 до 5) 

V  V V  

2.6.3.1 
% контрактов, зарезервированных для национальных 

участников конкурсных торгов 
V  V   

2.7.1.1 
Пять основных предполагаемых преимуществ ЭГЗ (с 

точки зрения государственных заказчиков) 
V V V V V 



 

 

2.7.1.2 

Пять основных предполагаемых барьеров на пути 

внедрения электронных государственных закупок (с 

точки зрения государственных заказчиков) 

V V V V V 

2.7.2.1 

Пять основных предполагаемых преимуществ 

электронных государственных закупок (с точки зрения 

экономических операторов) 
V V V V V 

2.7.2.2 

Пять основных предполагаемых барьеров на пути 

внедрения электронных государственных закупок (с 

точки зрения экономических операторов) 

V V V V V 

3.1.1.1 
Общая стоимость контрактов, финансируемых 

Всемирным банком 
  V   

3.1.1.2 
Общее количество контрактов, финансируемых 

Всемирным банком 
  V   

3.1.1.3 

Средняя стоимость контрактов, финансируемых 

Всемирным банком, с разбивкой по типам контрактов 

(контракты на закупку товаров, работ, услуг) 

  V   

3.1.1.4 

Средняя стоимость контрактов, финансируемых 

Всемирным банком, с разбивкой по типам применяемых 

процедур (МКТ/ОМКТ/НКТ/закупки в свободной 

торговле (шоппинг)/рамочные соглашения/прямое 

заключение контракта) 

  V   

 

́ˢx ˶ˮ ̇˿́s ˾ˢ́ ˩˥ˮ̉ ˩˿˴ˮ˩̇˩ ˶ˮˮ˽˻ ˴ˢ˭ ˢ́ ˩˶ˮ˭ˢ˴̂ ˽˻ ̉˹˻ ˯˨˩ ̒́˩˶̎ ˹˻ ˿́ˮ
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